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WRITTEN BY
Hlezacer Orteswakdes & s Pgor

CO-CREATED BY ~
Anenasing cowd of 0 practiscees from ¢ couatres & 3

DESIGNED BY

- e
A S, The Movesment {f‘\.oc : %&"\;}\ I"-.‘ :::‘.;:"‘,:;,::1 "'é

Certificate of Completion
Mastering Business Models

ARRY RAHMAWAN DESTYANTO

This certifies that the bearer of this certificate has successfully completed the
Masterclass Course “Mastering Business Models” hosted by Strategyzer.

@ sStrategyzer
Copyright Strategyzer AG
The makers of Business Model Generation and Strategyzer strategyzercom

/ Powered by
C cvtrust

Professional Certificate in

]
IRV ID:Yiad Business Model Innovation

What you will learn

model

e How to design your new business model in a structured way

* How to evaluate the robustness of your business model towards trends and
uncertainties

* How to create a roadmap for business model innovation with concrete actions

* How to grow your business with business model innovation

Workshop Business Model Canvas Asosiasi PPSW

Fasilitator - Arry Rahmawan Destyanto

Why business models matter, and how tooling can help you innovate your business




Apa yang hari ini?

* Apa itu
* Mengapa diciptakan

* Bagaimana menggunakan




Kanvas untuk merancang atau

menggambarkan bagaimana

sebuah bisnis bekerja (model bisnis)

*Dipublikasikan pada tahun 2010 oleh Alexander
Osterwalder, seorang konsultan bisnis dari Swiss
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Mengapa BMC diciptakan?

BUSINESS MODEL CANVAS
KEY PARTNERS KEY ACTIVITIES VALUE PROPOSITION CUSTOMER RELATIONSHIPS |~ CUSTOMER SEGMENTS
Apa saja bagian yang penting untuk
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merancang/menggambarkan
model bisnis?
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Manfaat utama dari BIVIC:
Meningkatkan komunikasi, kolaborasi, dan inovasi
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BUSINESS MODEL CANVAS
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Sharing pengalaman saya sebagai fasilitator BMC untuk UMKM

Contoh Aplikasi untuk merancang model
bisnis UMKM (2018):

UMKM KRipik Tape Singkong,
Brand KRITSI (Bukan nama sebenarnya)

Deskripsi:

Keripik tape singkong, biasa juga disebut
dengan Keripik Peyeum adalah sejenis
camilan olahan dari peuyeum singkong.




1 Business Model Canvas cetak berbahasa
Indonesia dengan ukuran cetak AO

2 Pack Sticky Notes kotak / persegi
Panjang standar

Spidol sesuai dengan jumlah anggota
kelompok (ada cadangan lebih baik)

Double tape / selotip kertas untuk
presentasi BMC kelompok

Air minum, cemilan dan hadiah untuk
peserta terbaik (opsional)




Google Jamboard
(https://jamboard.google.com/) dengan
template digital Business Model Canvas
yang sudah terpasang

Koneksi internet yang lancar

Breakout room untuk kelompok
berdiskusi
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Sticky note

CONTOH PENGISIAN DI GOOGLE JAMBOARD




KLY PARTNERS

Supplier
tape
singkong

Media

massa

lokal /
regional

COST STRUCTURE

Sewa
tempat
produksi

BUSINESS MODEL CANVAS RIS K Dibuat
Zlapokon ) oleh:
Pgkany Mila i
KEY ACTIVITIES VALUE PROPOSITION CUSTOMER RELATIONSHIPS | CUSTOMER SEGMENTS
Memilhe o o
-I:ET«E:W' o Kerih Lezat (5 Diskon Diskon
varian et Ulang Lebaran / Wisatawan
rasa) Tahun Hari Besar Domestik dan
Influencer / Or:l.tn:\g Riset dan Internasional
mari inovasi
Selebgram / / promo produk
Youtuber
Tahan
) . . Sehat (bahan TIAR ’
KEY RESOURCES alami, tanpa '::'t: & CHANNELS
pengawet) P
‘kriuk’
Mesin/ Tempat Pencari
pr:::t.ltksl el isdirgrin Online sho H /
kripik produks! Toko oleh-oleh (-rokpp.d;: ampers
Ramah (wisatawan) Shopee, etc) - Hadiah
lingkungan Hampers
dan praktis
= Koneksi
dan laptop) internet
REVENUE STREAMS
Kemasan
Blaya Biaya Biaya Biaya i 250 Kemasan 500 H:n;pors ST
ST produksl 99U huanan o Rpi5000)  °TEO Godom)  Gwasaoeo
|

ht i

@080 |

DZSIGNED BY BUSINESS MODEL FOUNDRY AG

@ 4.0 Intaenational Li

(3) strategyzer

strategyzer.com



Pertanyaan?

Belajar BMC lebih lanjut:
http: / /arryrahmawan.com

IG: @ArryRahmawan



